
QQ空间推广

外在助力，
1，我们可以寻找网络的专职炒作团体，他们有专业的运作团体，为您的商品提高人气，提高关注度。 当您的空间人气上去之后，自然会形成一个良好的循环，而却价格不高。

,2，炒作团体宣传语：我们首先打造的是，最优良的推手团队，数十人的专职团队，1000多人的兼职贴手，并拥有分属团队合作伙伴10个多，团队分为新人接待群，培训群，正式推手群，推手高级群。管理群，淘宝店主群！保证任务质量；不管多大量的项目，都可以按时按质完成，并能够有效的保障客户隐私；我们拥有天涯id一万以上，各门户网站的id在8000以上，全国地方性论坛可以全面覆盖，我们对论坛的运作非常熟练；成员素质高，我们队伍稳定、在线时间长，我们拥有自己的管理团队，和网站！
现寻求个网络相关团体的业务联系，
也承接客户提供的各种网络业务，我们为客户保护隐私，提供最优质的服务，
质高价低是我们合作双赢的目标！
欢迎各合作单位联系业务，
人多，老手多！质量高
业务联系QQ1104024746 

自身空间的完善：

一、做好QQ空间装扮

这里所说的QQ空间装扮就是面子工程。空间的内容是衡量博客是否吸引人的一个指标，但是一个成功的推广博客给人的第一感觉就是要吸引人。空间装扮很重要，你的好友只要进进你的空间，一眼就能看见你所要突出的重点。空间装扮涉及到页面模版、图片先容、背景皮肤、背景音乐等。总之把握一点，大气而要有利于用户体验，才能走出推广的第一步。

二、充实空间内容

这就要求我们充分利用原创性细胞，利用空间日志功能发表软文。可以商品的具体先容，也可以是与商家合作的商家信息，或者是情人节、泼水节等节日的活动预告及活动规则先容。留意在适当的地方贴上配图，以免造成阅读疲惫。

三/blog、利用好QQ相册展示功能

利用空间的QQ相册上传商品图片，可加传商品的细节图。电商圈给图片加上标签，给相册做好分类都是我们细化推广工作的方式。博客推广有时候会涉及到一些比较碎的地方这就需要我们的每一个站长都有足够的耐心往坚持做，才能取得较好的效果。

四、保持空间的曝光率：
    让人专职于QQ空间留言平台，在一些相对人气高的空间上留言，评论，打广告。让更多的人可以认识到贵店。
五、空间微博同步更新

微博作为博客全新的载体，比博客传播更加具有上风性，如何发挥微博的作用来帮助博客达到更好的传播效果，站长们也是要研究一番的。在微博页面天天写一条微博，具体内容可以是天天的活动先容，或者是商品先容，加上活动的宣传图片、商品图片。再注册几个QQ号并且加为好友以后，设置微博空间同步，分享微博内容，空间与微博的页面都可以看见。不仅双方的微博好友看见，而QQ好友也能看见，正所谓是一箭双雕。

